
春 秋 伯 乐 沙 盘  2 0 2 6

春秋伯乐沙盘（商标名称）高度仿真了B2B企业商战管理中的核心问题——如何在竞争环境中，基于对客

户和团队的了解优化排兵布阵，有策略有方法的达成业绩目标？

创始人徐晶先生希望通过高仿真、能重复、可量化的沙盘软件，为高校和企业提供通用的训练工具，

并服务于相关的交流和研究。
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商战管理始终是生存发展的瓶颈

● 世界绩效改进之父：“销售业绩达不成，主要责任归于管理问题”

● 行为工程模型（BEM）认为绩效不佳75%的是根源于环境因素，真正由人的因素只占到25%；

30年前麦肯锡给IBM咨询——销售主管的能力是“核心竞争力”；

沙盘聚焦于此！

1978《人的能力》

数据、要求和反馈

资源、流程和工具

后果、激励和奖励

环境
因素

知识、技能

天赋、潜能

态度、动机

个体
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14%

11%

8%

6%

托马斯·吉尔伯特
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商战管理能力表现出很多乱象
雷克汉姆：不过历史上无数从成功销售沦落为失去方向的销售经理的悲剧已经证明，销售和销售管理是完全不同的两回事

错把经验当充分条件

官僚盛行，依靠权力大棒 千篇一律的团建形式缺乏选拔储备干部的工具

缺少数据化和系统性能力 缺少运筹帷幄，甘于灭火

缺乏成本意识

贸然提拔TopSale做管理

雷克汉姆
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商战管理的培养存在致命问题！

没概念 无研究 缺方法

经验主义横行，企业在干部用人的代价数以百万计，同时损失了宝贵的发展窗口！！

通过数字化仿真模型可以搭建成长的舞台

B2B运营管理者数量超过3000万，几乎都没有经过系统性的训练



春 秋 伯 乐 沙 盘  2 0 2 6

高度仿真的沙盘软件设计

客户市场模型 商机竞争模型

时间管理模型

策略管理模型 成本利润模型商机漏斗模型

推进成交模型

客情关系模型项目风险模型 团队发展模型

商机发现模型

指标分析模型

不依托于任何企业管理方法论，纯粹的B2B企业数据化运营仿真环境

CREDAL
管理能力评价模型

模拟6-13周的对抗周期

全量化、纯客观
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沙盘训练是寓教于乐的形式
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企业和高校学员的评价和反馈
没想到仿真程度这么高！

某咨询师：

等了10年，终于有销售管理沙盘了！

某培训师：

软件跨界到销售，比我们做得还好！

某高管：

比讲课的方式好，参与感很强！

某HRD：

心得体会

这次的实训，是一次非常难得的

机会，能够有这样的体验，是我

最开心的一天，也是收获最充分

的一天。

很感谢徐总开发出这样一个有趣

使用的系统，让我们能够有机会

获得这样的实践机会。我通过由

短到长的周期性经营，逐渐学会

了身为一个管理者，应该对自身

员工的能力、工作方式、工作分

配有充分的了解和把控，才能更

好的完成一个个商单，实现一次

次获利。受益匪浅，尽在不言中！

”游戏很有趣，比赛过程限时操作很激动，还学习了背后的B2B营销知识，收获很多。“

”游戏特别烧脑~紧张刺激！玩儿起来会上瘾，还想玩！“

”这个游戏很有趣，用数据蕴含了整个线索、商机、客户整个漏斗模型的场景。“

”导师介绍得很清晰，比单纯讲理论和案例生动多了！“
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沙盘对抗后提供量化评估报告
通过高度仿真的销售管理对抗，沙盘系统基于上百项数据对玩家的管理潜质进行反馈
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北京航空航天大学计算机硕士、辅导员

毕业20多年始终从事数据分析BI软件相关的工作

经历国企和民企的上市、创业公司，IT企业全链岗位工作经验

项目管理专家（PMP），上市公司内训师

思迈特软件联合创始人、市场总监、副总裁

企业全员数据化运营专家，亲历金融、国企首个标杆案例

高性能自助数据分析专家（性能调优）

2025一带一路暨金砖国家技能发展与技术创新大赛评委

全国大学生电子商务“三创赛”评委

高等学校教材《数字化商战管理》的核心作者

数美视软件独立创始人、总裁

北京丰台民企会客厅特聘销售管理教练

思睿智训数据化运营教师研修班特聘专家

创始人徐晶先生

企业微信
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春秋伯乐——企业商战管理对抗沙盘

越早犯错，越节省成本和时间！


